Zatgcznik nr 8 do Regulaminu naboru wnioskow o dofinansowanie w ramach
Programu Re_Open UK

TYPY PROJEKTOW WRAZ Z WYKAZEM
KOSZTOW KWALIFIKOWALNYCH

TYP 1 NOWE KIERUNKI| EKSPORTU

1. Dofinansowanie dotyczy udziatu w roli wystawcy w miedzynarodowych imprezach
targowych lub wystawienniczych oraz organizacji i udziatu w misjach gospodarczych.
Gtéwnym celem dofinansowania jest wprowadzenie oferty przedsigbiorstwa na
wybrane rynki docelowe (w ujeciu produktowym i/lub geograficznym), co pozwoli na
dywersyfikacje rynkow zbytu dla przedsiebiorcéw i elastyczne dopasowanie sie do
nowych warunkéw wymiany handlowej. W efekcie umozliwi to przedsiebiorcom
osiggniecie wzrostu sprzedazy produktéw (wyrobdw i ustug), a dzieki temu
ztagodzenie negatywnych skutkow wynikajgcych wytgcznie i bezposrednio z brexit.

2. Zakres zaplanowanych przedsiewzie¢ zwigzanych z wejsciem na nowe rynki musi
by¢ uzasadniony i wynika¢ z posiadanego przez przedsiebiorce modelu
biznesowego, strategii/planéw rozwoju lub przeprowadzonej analizy w zakresie
potrzeb przedsiebiorstwa.

3. Dofinansowaniu bedg podlega¢ projekty odnoszgce sie do dziatarh zwigzanych:

1) z utrzymaniem relacji handlowych przedsiebiorstwa na rynkach, na ktorych
byto juz obecne, w tym na rynkach Zjednoczonego Krolestwa, jednak jedynie
w zakresie wprowadzenia na rynek nowych produktow (wyrobow lub ustug),
lub

2) z wejsciem na nowe rynki, zarbwno z nowymi, jak rowniez z juz istniejgcymi
produktami (wyrobami lub ustugami).

4. Jesli przedsiebiorca zamierza wprowadzi¢ na rynek nowy produkt, zobowigzany jest

wykazaé, ze dotychczas sprzedawany produkt jest na tyle odmienny, ze nowy
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produkt nalezy do osobnego rynku produktowego. Jezeli obydwa produkty sg na tyle
podobne i nalezg do tego samego rynku produktowego lub sg komplementarne
wzgledem siebie, a planowane do poniesienia koszty bedg réwniez stuzyty juz
oferowanemu na danym rynku produktowi — wéwczas dziatalno$¢ taka bedzie
zwigzana z wywozem i udzielenie pomocy bedzie niedozwolone.

Przez nowy zagraniczny rynek zbytu w ujeciu geograficznym nalezy rozumie¢ kraj,
Z ktérym do czasu realizacji projektu nie byta prowadzona przez dane
przedsiebiorstwo wymiana handlowa, co oznacza, ze przedsigbiorstwo nie moze
posiada¢ zadnej umowy lub faktury dokumentujacej sprzedaz tych samych,
zamiennych lub substytucyjnych produktéw na rzecz jakiegokolwiek podmiotu
posiadajgcego miejsce rejestracji dziatalnosci gospodarczej w danym kraju,
wskazanym jako nowy zagraniczny rynek zbytu.

W odniesieniu do dziatan zwigzanych z misjami gospodarczymi ich zasadniczym
celem jest nawigzanie kontaktéw handlowych z potencjalnym partnerem/partnerami
zagranicznymi. Dofinansowanie nie moze dotyczy¢ kosztéw zwigzanych z kolejnymi
spotkaniami biznesowymi z przedsigbiorcami, z ktérymi wnioskodawca podjat
wczeséniej negocjacje handlowe lub podpisat umowy handlowe.

Katalog dopuszczalnych kosztéw kwalifikowalnych:

1) Do kosztéw w ramach pomocy publicznej zalicza sie:

a) koszty wynajmu, budowy i obstugi stoiska wystawowego podczas
uczestnictwa MSP w targach lub wystawie w kraju i za granicg, w
tym:

e wynajecie powierzchni wystawiennicze;j
e zakup i zabudowa stoiska
e organizacja i obstuga techniczna stoiska

b) koszty podrézy stuzbowych 3 pracownikdw przedsigbiorcy
uczestniczgcych w targach w okresie nie dtuzszym niz dwa dni
przed rozpoczeciem i jeden dzien po zakonczeniu imprezy targowej/
wystawienniczej oraz w okresie trwania przedsiewziecia w zakresie i
wedtug stawek okreslonych w przepisach w sprawie ustalania
naleznosci przystugujgcych pracownikowi zatrudnionemu w
panstwowej lub samorzgdowej jednostce sfery budzetowej z tytutu
podrozy stuzbowej:

o diety,
e noclegi,

e transport,



e przejazdy i dojazdy Srodkami komunikacji miejscowej,

¢ inne niezbedne wydatki takie jak: uzyskanie wiz, bagaz,
ubezpieczenie za granicg i na terenie RP, optata za przejazd
drogami ptatnymi i autostradami, postéj w strefie ptatnego

parkowania, miejsca parkingowe.

c) transport i ubezpieczenie eksponatéw w zwigzku z udziatem

w targach:

e zakup ustug w zakresie transportu i ubezpieczenia
eksponatéw za granicg i na terenie Polski,

e odprawa celna i spedycja,

e bagaz i nadbagaz, inne niz uwzglednione w kategorii

kosztow, o ktérej mowa w pkt b)

2) Do kosztéw w ramach pomocy de minimis dotyczgcych udziatu

w miedzynarodowych imprezach targowych i wystawienniczych w kraju i za

granica, zalicza sie:

a) koszty podrozy stuzbowych 3 pracownikow przedsiebiorcy

uczestniczgcych w targach w okresie nie dtuzszym niz dwa dni przed

rozpoczeciem i jeden dzien po zakonczeniu imprezy

targowej/wystawy oraz w okresie trwania przedsiewziecia w zakresie

i wedtug stawek okreslonych w przepisach w sprawie ustalania

naleznosci przystugujgcych pracownikowi zatrudnionemu w

panstwowej lub samorzgdowej jednostce sfery budzetowej z tytutu

podrozy stuzbowe;j:

diety,

noclegi,

transport,

przejazdy i dojazdy srodkami komunikacji miejscowe;,

inne niezbedne wydatki takie jak: uzyskanie wiz, bagaz,
ubezpieczenie za granicg i na terenie RP, opfata za przejazd
drogami ptatnymi i autostradami, postéj w strefie ptatnego

parkowania, miejsca parkingowe.

b) transport i ubezpieczenie eksponatéw w zwigzku z udziatem

w targach:

zakup ustug w zakresie transportu i ubezpieczenia eksponatéw
za granicg i na terenie Polski,

odprawa celna i spedycja



e bagaz i nadbagaz, inne niz uwzglednione w kategorii kosztow,
o ktérej mowa w pkt a)

C) rezerwacja miejsca wystawowego na targach, optaty rejestracyjne za
udziat w targach oraz wpis do katalogu targowego, reklama w
mediach targowych, dodatkowa optata za wstep na imprezy targowe
i wystawiennicze

d) koszty wynajmu, budowy i obstugi stoiska wystawowego podczas
uczestnictwa w targach lub wystawie w tym:

e wynajecie powierzchni wystawienniczej
e zakup i zabudowa stoiska
e organizacja i obstuga techniczna stoiska

e) ustugi tumaczen wraz z prawami autorskimi

f) przygotowanie projektu i produkcja indywidualnych materiatéw
promujgcych produkty lub ustugi na potrzeby imprezy targowej lub
wystawienniczej (np. przygotowanie i druk materiatdw promocyjnych,
broszur, katalogéw, folderéw reklamowych zawierajagcych oferte
handlowg, prezentacje multimedialne, filmy instruktazowe, materiaty
testowe).

3) Do kosztéw w ramach pomocy de minimis dotyczacych misji gospodarczych
wyjazdowych, zalicza sie:

a) koszty podrézy stuzbowych 3 pracownikdéw przedsigbiorcy
uczestniczgcych w wyjazdowych misjach gospodarczych w okresie
nie dtuzszym niz jeden dzien przed rozpoczeciem i jeden dzien po
zakonczeniu misji oraz w okresie trwania przedsiewziecia w zakresie
i wedtug stawek okreslonych w przepisach w sprawie ustalania
naleznosci przystugujgcych pracownikowi zatrudnionemu w
panstwowej lub samorzgdowej jednostce sfery budzetowej z tytutu
podrézy stuzbowej:

o diety

e noclegi

e transport

e przejazdy i dojazdy srodkami komunikacji miejscowej

¢ inne niezbedne wydatki takie jak: uzyskanie wiz, bagaz,
ubezpieczenie za granica i na terenie RP, optata za przejazd
drogami ptatnymi i autostradami, postéj w strefie ptatnego

parkowania, miejsca parkingowe



b)

c)

transport i ubezpieczenie eksponatow w zwigzku z udziatem w misji:

e zakup ustug w zakresie transportu i ubezpieczenia eksponatow
za granicg i na terenie Polski

e odprawa celna i spedycja

e bagaz i nadbagaz, inne niz uwzglednione w kategorii kosztow,
o ktorej mowa w pkt a)

organizacja i udziat w spotkaniach z potencjalnymi kontrahentami,

w tym spotkaniach typu ,biznes dla biznesu” (ang. B2B) i

spotkaniach matchmakingowych:

o wizyty w siedzibach, zaktadach produkcyjnych potencjalnych
kontrahentow

e organizacja dla potencjalnych kontrahentow pokazdw,
prezentacji i degustacji produktow

e organizacja i udziat w spotkaniach z przedstawicielami instytuciji
i organizacji branzowych

e organizacja i udziat w spotkaniach z dziennikarzami

e koszty ustug w zakresie wynajmu niezbednych pomieszczen oraz

sprzetu, zakupu ttumaczenia i zakupu ustug kateringowych.

4) Do kosztow w ramach pomocy de minimis dotyczgcych misji gospodarczych

przyjazdowych, zalicza sie:

a)

b)

c)

d)

zakup ustug w zakresie transportu i ubezpieczenia oséb
uczestniczgcych w misji przyjazdowej oraz eksponatow

organizacja dla uczestnikdw misji pokazow, prezentacji i degustac;ji
produktow

organizacja i przeprowadzenie wizyt w przedsigbiorstwie
wnioskodawcy dla uczestnikéw misji przyjazdowe;j

organizacja i przeprowadzenie wizyt studyjnych dla kontrahentow
koszty ustug w zakresie wynajmu niezbednych pomieszczen oraz
sprzetu, zakup ustug kateringowych oraz zakup ustug hotelowych dla

uczestnikow przyjazdowej misji gospodarcze;.

Misja wyjazdowa/przyjazdowa nie moze trwac¢ dtuzej niz 3 dni na miejscu.

Do kosztow niekwalifikowalnych zalicza sie w szczegdlnosci: podatek VAT wydatki

zwigzane z niedozwolong pomocg wywozowg pozostate wydatki niekwalifikowalne na

podstawie poszczegolnych przepisow z zakresu udzielania pomocy publicznej i

pomocy de minimis.

W przypadku stosowania kwot ryczattowych w jednym zadaniu mozna uwzgledni¢



koszty zwigzane tylko:

1) z udziatem w jednym wydarzeniu targowym lub wystawienniczym;

2) z udziatem/organizacjg jednej misji gospodarczej;

3) zjednym rodzajem dziatania informacyjno-promocyjnego.

TYP 2 RE_START INWESTYCYJNY

1. Typ 2. Re_start inwestycyjny dotyczy dofinansowania o charakterze inwestycyjnym

i skierowany jest dla przedsigbiorcéw, ktérych funkcjonowanie na rynkach

Zjednoczonego Krdlestwa zostato ograniczone lub utrudnione w wyniku brexit, przy

czym wpltyw brexit musi mie¢ charakter wytgczny i bezposredni wzgledem

zdiagnozowanych barier.

2. Pomoc bedzie ukierunkowana na stworzenie nowej lub poszerzenie/uaktualnienie

dotychczasowej oferty przedsiebiorstwa, a efektem dziatah inwestycyjnych bedzie

wprowadzenie zmian w prowadzonej dziatalnosci gospodarczej, ktére wymuszone

zostaty negatywnymi skutkami brexit. Warunkiem dofinansowania wydatkow jest

wykazanie wytgcznego i bezposredniego zwigzku zaplanowanej inwestyciji

z negatywnymi skutkami brexit dla przedsiebiorcy.

3. Za koszty kwalifikowalne uznaje sie koszty:

1)

2)
3)

nabycia albo wytworzenia srodkoéw trwatych, w tym nabycie uzywanych
Srodkow trwatych;

nabycia robét i materiatéw budowlanych;

nabycia wartosci niematerialnych i prawnych w formie patentéw, licenciji,

know-how oraz innych praw wtasno$ci intelektualne;.

4. Za koszty niekwalifikowalne uznaje sie w szczegolnosci:

1)
2)

3)

4)
5)

podatek VAT

wydatki wspierajgce przeniesienie w rozumieniu definicji sformutowanej w
art. 2 pkt 61a rozporzadzenia Komisji (UE) nr 651/2014

wydatki na nabycie prawa uzytkowania wieczystego gruntu oraz nabycie
prawa wiasnosci nieruchomosci

wydatki zwigzane z niedozwolong pomocg wywozowg

pozostate wydatki niekwalifikowalne na podstawie poszczegdinych przepiséw
z zakresu udzielania pomocy publicznej i pomocy

de minimis.



TYP 3 AKCJA ADAPTACJA DO ZMIAN

1. Dofinansowanie otrzymaja projekty, ktére majg na celu adaptacje przedsiebiorstw
do nowych uwarunkowan wymiany handlowej ze Zjednoczonym Krolestwem, a takze
projekty, dzieki ktérym przedsiebiorcy uzyskajg profesjonalne doradztwo zwigzane
Z mozliwosciami rozwojowymi na nowych rynkach.

2. Typ 3 skierowany jest do dwdch grup:

1) GRUPA 1: przedsiebiorcow, ktorzy zamierzajg kontynuowac wspotprace ze
Zjednoczonym Krolestwem i potrzebujg podjgc¢ dziatania zwigzane z adaptacja
swojego przedsiebiorstwa do nowych warunkéw wymiany handlowej w
zwigzku z zapisami Umowy o handlu i wspotpracy miedzy UE i Europejskg
Wspadlnotg Energii Atomowej, z jednej strony, a Zjednoczonym Krélestwem, z
drugiej strony.

2) GRUPA 2: przedsiebiorcow, ktérzy ze wzgledu na ograniczenia wprowadzone
w Umowie o handlu i wspétpracy miedzy UE i Europejskg Wspadlnotg Energii
Atomowej, z jednej strony, a Zjednoczonym Krélestwem, z drugiej strony,
muszg poszukiwa¢ nowych rynkéw dla swoich produktéw (wyrobdw i ustug).

3. Przedsiebiorcy nalezgcy do GRUPY 1 mogg uzyskac¢ dofinansowanie, ktérego celem
jest przeciwdziatanie negatywnym skutkom wynikajgcych wytgcznie i bezposrednio z
brexit, ktére sg zwigzane ze znacznym obcigzeniem administracyjnym, deficytami w
zakresie specjalistycznej wiedzy, brakiem srodkow trwatych, niezbednych do
kontynuowania wspotpracy ze Zjednoczonym Krélestwem. Dofinansowanie
skierowane jest na wzmocnienie potencjatu przedsiebiorcéw do prowadzenia
wymiany handlowej ze Zjednoczonym Krélestwem, przy czym wykluczone jest
finansowanie dziatan, ktére zwigzane sg z niedozwolong pomocg wywozowa, tzn.
finansowanie takich kosztow, ktore bezposrednio zwigzane sg z iloscig wywozonych
produktow, tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami
biezgcymi zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci eksportowej. Dofinansowaniu
podlegajg koszty zakupu srodkéw trwatych, usprawniajgcych procesy produkcyjne i
organizacyjne w przedsiebiorstwie, w celu dostosowania wytgcznie i bezposrednio do
zmian wywotanych brexit, a takze koszty szkoleh dla pracownikéw i ustug doradczych
w zakresie przystosowania proceséw w firmie do zmian wywotanych brexit, np.: nowe
reguty celne, nowe uwarunkowania w transporcie i logistyce. Zakres adaptacji

przedsiebiorcy do zmian wywotanych brexit musi wynikac i by¢ konsekwencjg



wymogow okreslonych w Umowie o handlu i wspotpracy miedzy Unig Europejska

i Europejskg Wspolnotg Energii Atomowej, z jednej strony, a Zjednoczonym
Krélestwem Wielkiej Brytanii i Irlandii Pétnocnej, z drugiej strony. Powyzszy warunek
dotyczy projektow, w ktorych zaplanowano wydatki zwigzane z kontynuacja
wspotpracy handlowej ze Zjednoczonym Krélestwem.

4. Za koszty kwalifikowalne w odniesieniu do projektdw opisanych w ust. 3 uznaje sie:

1) zakup srodkéw trwatych oraz wartosci niematerialnych i prawnych
usprawniajgcych procesy (np. produkcyjne, organizacyjne) w
przedsiebiorstwie (koszty inwestycyjne),

2) dofinansowanie dotyczace szkolen pracownikéw, ktérzy zajeli sie nowymi
obszarami dziatania firmy wynikajgcymi ze zmienionych okolicznosci wymiany
handlowej ze Zjednoczonym Kroélestwem,

3) dofinansowanie dotyczgce zakupu ustug doradczych dotyczacych adaptacji do
zmian, jakie zaszly w wyniku brexit w handlu z rynkiem Zjednoczonego
Krélestwa, np. w zakresie: dostepu do specjalistycznych baz danych i zrodet
informaciji, ttumaczen, badan i testéw (technicznych, fizycznych, chemicznych
lub biologicznych) produktéw, projektowania proceséw technologicznych lub
logistycznych.

5. Przedsiebiorcy nalezgcy do GRUPY 2 mogg uzyskac¢ dofinansowanie, ktérego celem
jest uzyskanie specjalistycznej wiedzy z zakresu zdobywania nowych rynkéw.
Dofinansowanie skierowane jest do przedsiebiorcow, dla ktérych konieczne stato sie
wprowadzenie zmian w sposobie funkcjonowania, z uwagi na nowe zasady w handlu
powstate w wyniku brexit, ktore wywotaty obnizenie opftacalnosci dotychczasowe;j
dziatalnosci prowadzonej z rynkami Zjednoczonego Krolestwa. Pomoc dedykowana
GRUPIE 2 ma na celu dofinansowanie w zakresie dywersyfikacji rynku zbytu (w
ujeciu produktowym lub geograficznym) dla przedsigbiorstw, by mogty one
zniwelowac negatywne skutki brexit i elastycznie dopasowac sie do nowych
uwarunkowan wymiany handlowej. Dofinansowane projekty dotyczy¢ majg wsparcia
w diagnozie potencjatu przedsiebiorstwa oraz przygotowaniu przedsiebiorstwa i jego
oferty pod katem wejscia na nowe rynki. Dofinansowaniu podlega:

1) doradztwo w zakresie tworzenia dtugofalowych planéw rozwojowych,

2) zakup pozostatych ustug doradczych i szkoleniowych zwigzanych
z wdrazaniem do dziatalnosci przedsiebiorstw modeli, strategii i plandéw
rozwojowych w zakresie dopasowania oferty przedsiebiorstwa pod konkretny
rynek docelowy,

w zwigzku z tagodzeniem negatywnych nastepstw wynikajgcych wytgcznie
I bezposrednio ze skutkow brexit.



6. W przypadku okreslonym w ust. 5 pkt 1, dofinansowaniu podlegajg dziatania
polegajgce na opracowaniu nowego/zaktualizowanego modelu biznesowego/strategii
rozwoju przedsiebiorstwa, prezentujgcego koncepcje wejscia na nowy rynek
docelowy. Przez nowy model biznesowy przedsiebiorstwa zmierzajgcy do jego
internacjonalizaciji (strategie biznesowg w zakresie internacjonalizacji) nalezy
rozumie¢ opracowanie dotyczgce wprowadzenia nowych lub juz istniejgcych
produktow (wyrobow lub ustug) przedsiebiorstwa na nowe zagraniczne rynki zbytu.
Nowy model biznesowy przedsiebiorstwa musi:

1) by¢ opracowaniem o zindywidualizowanym i spersonalizowanym charakterze,

2) okresla¢ strategie przedsiebiorstwa w zakresie internacjonalizaciji.

Projekty mogg dotyczy¢:

1) utrzymania wspoétpracy z rynkami Zjednoczonego Kroélestwa - jedynie
w zakresie wprowadzenia nowych produktéow (wyrobow lub ustug),

2) wprowadzenie nowego produktu (wyrobu lub ustugi) na rynku, na ktérym
wnioskodawca byt juz obecny z innymi produktami,

3) wejscia na nowe rynki docelowe - wprowadzenie nowych lub juz istniejgcych
produktow (wyrobow lub ustug) przedsiebiorcy na rynek, na ktérym
przedsiebiorca nie byt wczesniej obecny).

7. Za koszty kwalifikowalne w odniesieniu do projektéw opisanych w ust. 5 pkt 1 uznaje
sie koszty ustug doradczych swiadczonych przez doradcow zewnetrznych, w celu
opracowania nowego/zaktualizowanego modelu biznesowego/strategii rozwoju
przedsiebiorstwa, w tym rowniez koszty wyszukiwania potencjalnych partneréw
zagranicznych i doprowadzenia do etapu negocjacji handlowych (z wytgczeniem
ustug posrednictwa handlowego oraz doradztwa zwigzanego z bezposrednim
uczestnictwem doradcy w negocjacjach).

8. W przypadku okreslonym w ust. 5 pkt 2, potrzeba zakupu tego rodzaju ustug musi
wynika¢ z posiadanej przez przedsigbiorstwo strategii rozwoju, modelu biznesowego
lub innego dokumentu/opracowania posiadanego przez przedsiebiorstwo,
potwierdzajgcego zasadnosc i celowos¢ podjecia okreslonych dziatan biznesowych

(np. przeprowadzenie badania marketingowego na nowym rynku docelowym).

9. Za koszty kwalifikowalne w odniesieniu do projektow opisanych w ust. 5 pkt 2 uznaje
sie:
1) doradztwo w zakresie projektowania dopasowania produktu do potrzeb rynku
docelowego (w tym m.in. badanie marketingowe na rynku docelowym);

2) doradztwo w zakresie projektowania kanatow dystrybuc;ji i kanatow obstugi



10.

11.

otoczenia formalno-prawnego umozliwiajgcego wejscie na dany rynek;

3) doradztwo w zakresie uzyskania certyfikacji, akredytacji, koncesji lub innego
typu dokumentéw i praw niezbednych dla prowadzenia dziatalnosci
gospodarczej/sprzedazy produktéw na docelowym rynku (z wytgczeniem
kosztow finalnego uzyskania dokumentéw uprawniajgcych do wprowadzenia
produktéw na wybranym rynku docelowym);

4) koszty projektowania planu szczego6towej kampanii promocyjnej (w tym
kampanii w Internecie);

5) koszty projektowania materiatéw reklamowych i promocyjnych oraz stron
internetowych przeznaczonych do promociji i sprzedazy produktéw, ktérych
dotyczy projekt;

6) koszty projektowania wzornictwa opakowan, projektowania katalogéw i opiséw
technicznych produktéw, projektowania logotypow i marek produktowych,
tworzenia regulaminow ustug, gwarancji produktowych i projektowania innych
dokumentéw niezbednych do wprowadzenia produktu na nowy rynek;

7) doradztwo w zakresie uzyskania ochrony wtasnosci przemystowej za granicg
w przypadku produktéw przeznaczonych do sprzedazy na rynkach
zagranicznych;

8) koszty innych ustug doradczych zwigzanych bezposrednio z przygotowaniem
do wdrozenia nowej strategii dziatania przedsiebiorstwa np. w zakresie badan
i testow (technicznych, fizycznych, chemicznych lub biologicznych) produktow,
projektowania procesow technologicznych lub logistycznych.

Ustugi doradcze dla przedsigbiorstw swiadczone mogg by¢ wytgcznie przez
doradcow zewnetrznych posiadajgcych co najmniej 3 letnie doswiadczenie w
Swiadczeniu danych ustug doradczych.

Dofinansowanie nie moze by¢ udzielone na realizacje projektu dotyczgcego
dziatalnosci wywozowej, w szczegodlnosci w przypadku rynkéw zagranicznych, na
ktorych wnioskodawca jest juz aktywny z produktami substytucyjnymi/
komplementarnymi. Jesli przedsiebiorca zamierza wprowadzi¢ na rynek nowy
produkt, zobowigzany jest wykazac, ze dotychczas sprzedawany produkt jest na tyle
odmienny, ze nowy produkt nalezy do osobnego rynku produktowego. Jezeli obydwa
produkty sg na tyle podobne i nalezg do tego samego rynku produktowego lub sg
komplementarne wzgledem siebie, a planowane do poniesienia koszty bedg rowniez
stuzyty juz oferowanemu na danym rynku produktowi — wéwczas dziatalnos¢ taka
bedzie zwigzana z wywozem i udzielenie pomocy bedzie niedozwolone. Przez nowy
zagraniczny rynek zbytu (w ujeciu geograficznym) nalezy rozumie¢ kraj, z ktérym do

czasu realizacji projektu nie byta prowadzona przez dane przedsiebiorstwo wymiana
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handlowa, co oznacza, ze przedsiebiorstwo nie moze posiadaé zadnej umowy lub
faktury dokumentujacej sprzedaz tych samych, zamiennych lub substytucyjnych
produktow na rzecz jakiegokolwiek podmiotu posiadajgcego miejsce rejestraciji
dziatalnosci gospodarczej w danym kraju, wskazanym jako nowy zagraniczny rynek
zbytu.

12. Za koszty niekwalifikowalne uznaje sie w szczegodlnosci:

1) podatek VAT,

2) wydatki wspierajgce przeniesienie w rozumieniu definicji sformutowanej w
art. 2 pkt 61a rozporzadzenia Komisji (UE) nr 651/2014,

3) wydatki na nabycie prawa uzytkowania wieczystego gruntu oraz nabycie
prawa wiasnosci nieruchomosci,

4) ustugi doradcze dla przedsiebiorstw $wiadczone przez doradcéw
zewnetrznych nieposiadajgcych co najmniej 3-letniego doswiadczenia w
Swiadczeniu danych ustug doradczych,

5) wydatki z zakresu niedozwolonej pomocy wywozowej,

6) wydatki niekwalifikowalne na podstawie poszczegdlnych przepiséw z zakresu

udzielania pomocy publicznej i pomocy de minimis.

TYP 4 BREXIT BEZ STRATY

1. Dofinansowanie w ramach typu 4 Brexit bez straty udzielone zostanie wytgcznie w
formie pomocy de minimis. Pomoc dotyczy udokumentowanych, rzeczywiscie
poniesionych kosztow przez przedsiebiorce, ktére sg bezposrednio i wytgcznie
zwigzane z brexit i stanowig odpowiedz na zdiagnozowane skutki wystgpienia
Zjednoczonego Krolestwa z UE.

2. Dofinansowaniu mogg podlegac¢ koszty, ktére zostaty poniesione od
01 stycznia 2020 r. do dnia ztozenia wniosku o dofinansowanie. Z uwagi na zakaz
udzielania ze srodkéw unijnych pomocy wywozowej, dofinansowaniu nie mogg
podlega¢ koszty, ktdre dotyczyly tworzenia i prowadzenia sieci dystrybucji oraz te,
ktore byty bezposrednio zwigzane z iloScig wywozonych produktow.

3. Za koszty kwalifikowalne uznaje sie:

1) koszty udziatu w miedzynarodowych imprezach targowych i wystawienniczych
oraz organizacji i udziatlu w misjach gospodarczych, o ktérych mowa w opisie
kosztow kwalifikowalnych dla typu
1 Nowe kierunki eksportu,

2) koszty nabycia albo wytworzenia srodkéw trwatych, robot i materiatéw
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3)

4)

5)

6)

budowlanych oraz wartosci niematerialnych i prawnych w formie patentow,
licencji, know-how oraz innych praw witasnosci intelektualnej, o ktérych mowa
w opisie kosztow kwalifikowalnych dla typu

2 Re_start inwestycyjny,

koszty ustug doradczych Swiadczonych przez doradcow zewnetrznych, w celu
opracowania nowego/zaktualizowanego modelu biznesowego/strategii/planu
rozwoju przedsiebiorstwa oraz pozostatych ustug doradczych, o ktérych mowa
w opisie kosztow kwalifikowalnych dla typu 3 Akcja adaptacja do zmian,
koszty zakupu srodkéw trwatych oraz wartosci niematerialnych i prawnych
usprawniajgcych procesy (na przykfad produkcyjne, organizacyjne)

w przedsigbiorstwie, o ktérych mowa w opisie kosztéw kwalifikowalnych dla
typu 3 Akcja adaptacja do zmian,

koszty szkolen pracownikow, ktorzy zajeli sie nowymi obszarami dziatania
firmy wynikajgcymi ze zmienionych okolicznosci wymiany handlowej ze
Zjednoczonym Krolestwem, o ktérych mowa w opisie kosztow
kwalifikowalnych dla typu 3 Akcja adaptacja do zmian,

koszty zakupu ustug doradczych dotyczgcych adaptacji do zmian, jakie zaszty
w wyniku brexit w handlu z rynkiem Zjednoczonego Krélestwa np. w zakresie:
dostepu do specjalistycznych baz danych i zrédet informacji, ttumaczen,
badan i testéw (technicznych, fizycznych, chemicznych lub biologicznych)
produktow, projektowania proceséw technologicznych lub logistycznych, o
ktérych mowa w opisie kosztéw kwalifikowalnych dla typu 3 Akcja adaptacja

do zmian.

4. Za koszty niekwalifikowalne uznaje sie w szczegdlnosci:

1)
2)

3)

4)

podatek VAT,

wydatki wspierajgce przeniesienie w rozumieniu definicji sformutowanej w
art. 2 pkt 61a rozporzadzenia Komisji (UE) nr 651/2014,

wydatki na nabycie prawa uzytkowania wieczystego gruntu oraz nabycie
prawa wiasnosci nieruchomosci,

ustugi doradcze dla przedsiebiorstw swiadczone przez doradcow
zewnetrznych nieposiadajgcych co najmniej 3 letnie doswiadczenia w

Swiadczeniu danych ustug doradczych.

5. W ramach typu: 4 Brexit bez straty nie przewiduje sie stosowania uproszczonych

metod rozliczania wydatkéw. Rozliczeniu podlegajg wytgcznie koszty rzeczywiscie

poniesione i zaakceptowane we wniosku o dofinansowanie.
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